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Gratis som en ny affarsmodell

Samt flera bocker om hur du bygger upp en formdgenhet

~ Biologisk
orsilining

Biologisk forsaljning

Av Thomas Lundqvist

140 sidor

Forlag: Soderpalm Publishing
www.soderpalm.se

Forsdljning handlar myck-
et om psykologi, eller att kin-
na till hur ménniskor agerar i
olika situationer. Den har bo-
ken innehdller médngder av
smd matnyttiga tips som gor
dig till en battre siljare.

Redan i ett av de forsta ka-
pitlen bjuder forfattaren pa
flera enkla metoder och han
kopplar det till vad sjdlva me-
toden egentligen triggar i var
hjirna. Alltifran prissittning
till prova-pa-taktik.

Boken ir dirmed en aning
fragmenterad utan att detta
ar negativt.

Det ar korta avsnitt och ex-
empel i ett raskt tempo. Det
gor att man enkelt kan ligga
ifrdn sig boken och ldsa den
vid flera tillfillen, och emel-
landt skumma forbi nagra si-
dor som man kidnner inte be-
ror ens egen verksamhet.

Den andra halvan av boken
dgnas mer at att leda saljare,
alltsa att fa andra att bli fram-
gangsrika siljare. Dar tipsar
han bland annat om att lata
sdljarna anvanda en siljdag-
bok dar de far skriva ner var-
je bra handelse kopplad till
forsaljning. Dagboken blir
sedan en uppmuntran att
ga tillbaks till de dagar som
forsaljningen gér lite tyngre.
Fragan ar om inte hela "Bio-
logisk forsiljning” fungerar

Boktrender

Bréderna Dan och Chip Heath
skrev boken “Made to Stick”
som blev en succé for ett par
ar sedan. | februari slapptes
deras nya bok "Switch” med
undertiteln “How to change
things when change is hard”.
Den handlar helt enkelt om
varfor det r sa svart att gora
bestaende férandringar i

pa samma satt, med upplyf-
tande tips.

Lis dven intervjun med for-
fattaren Thomas Lundqvist
pasid41.

CHRIS
ANDERSON

Free - radikalt pris - ny ekono-
misk modell

Av Chris Anderson
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Free blev omdiskuterad da
den slidpptes i USA somma-
ren 2009. Framfér allt efter-
som en del kritiker (manga
utan att ens ha last boken)
boérjade kritisera det som de
trodde var budskapet, nim-
ligen att allt skulle bli gratis i
framtiden.

Allra helst som forfattaren
sjilv reste jorden runt och
tog en halv miljon kronor for
en forelasning.

Men Free handlar framfor
allt om hur gratis tagit ste-
get fran ren marknadsforing
(smakprov i olika former har
funnits linge) till att vara en
integrerad del av affirsmo-
dellen. Allra helst inom digi-
tala tjanster fungerar det da
marginalkostnaden blir vil-
digt 1ag och man har rad att
ha sé lite som 2-3 procent be-
talande anvindare (som da
far en premium-version av
tjansten).

Nagot av det mest intres-
santa i boken ar ett antal case

foretag, organisationer och i
vara egna liv.

De menar att det frdmsta
motstandet &r en konflikt i

var egen hjarna mellan den
rationella och den emotionella
delen. Bada vill ha kontrollen.
Spénningen mellan dem kan
hindra en forandring - men om
man Gvervinner den sa kan
forandringen ske snabbt.

Det &r ocksa det som beskrivs
i boken, personer som lyckats

som Anderson plockat fram,
foretag som mer eller min-
dre ger bort nagot gratis men
anda far betalt pa nagot satt.
Det ar alltifrdn flygresor till
bilar och cd-skivor. Det finns
en anledning till att foretag
anvander priset gratis.

Precis som hans forra bok
"Long tail” ar detta nigot
som man bor lidsa om man ar
intresserad av marknadsfo-
ring pa 2000-talet.

Végen till din forsta miljon
- alla kan bygga en egen
pengamaskin

Av Tobias Schildfat
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Den héar boken é&r i forsta
hand riktad till privatperso-
ner, det ar privatekonomi det
handlar om. Om att bygga
upp ett kapital som ger dig
inkomster utéver vad du tja-
nar pa ditt jobb. Och det dr
nagot som manga smafore-
tagare har behov av men som
man ofta slarvar med. Man
tar ut en 16n men ofta satsar
man mycket pa att aterinves-
teraifirman.

Samtidigt som smaforeta-
gare egentligen har ett storre
behovavatthaett sparkapital
med tanke pd att trygghets-
systemen inte dr anpassade
for oss. Det ér ofta svdrare att
falan, svarare att nyttja a-kas-
sa och sjukersittning etc.

Vad ir da en pengamaskin
som forfattaren skriver om?

"Min definition av en peng-
amaskin ar helt enkelt att allt
som genererar mer peng-

férena sina bada hjarndelar
och ddrmed astadkommit
dramatiska forandringar.
“Switch” lag tvaa pa New York
Times Hardcover Business
Bestseller-lista i mars.

En annan bok som sdkert
kommer hégt upp pa den listan

ar an det kostar att driva, ar
en pengamaskin. Varje dag,
vecka, madnad eller ar fram-
bringar en riktig pengama-
skin mer pengar till din plan-
bok dn den kostar att ha drift.
Oavsett om du sover eller &r
pa semester jobbar den hela
tiden for dig.”

Det enklaste ar forstas
banksparande (dven om ran-
tan just nu ar skrattretande
lag). Forfattaren namner is-
tallet tre andra végar; fastig-
heter, eget féretag och aktie-
marknaden.

Det ar en lattlast och pe-
dagogisk bok. Den innehal-
ler allt fér nyborjaren och
kanske inspiration for den
mer rutinerade. Budskapet
ar dock tydligt: en pengama-
skin bygger man inte 6ver en
natt utan genom langsiktig-
het. Nagot alla sméforetagare
kinner igen.

Buffett

virldens rikaste persan

Sa hér blev Warren Buffet
vérldens rikaste person

Av Per H Borjesson
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Per H Borjesson gjorde
succé med boken "Si kan
alla svenskar bli miljonérer”
(som har en del gemensamt
med Schildfats bok ovan) och
kommer nu med en uppfélja-
re som tittar pa en av virldens
rikaste personer och hur han
lyckades.

Om det r ndgon som mot
férmodan inte hort talas om
Warren Buffet sd dr han en av
virldens mest framgangsrika

i april &r journalisten Michael
Lewis nya bok ” The Big Short:
Inside the Doomsday Mach-
ine” som sjélvklart handlar

om kraschen pé borsen i USA
hdsten 2008.

Lewis &r en brilliant skribent
och dessutom en duktig eko-
nomijournalist. Han har redan
tidigare skrivit om Wall Street

aktieplacerare. Trots att han
investerat i olika bolag och
aktier har han 6ver en 50-ars-
period klarat av 6ver 20% i ar-
lig avkastning.

Dessutom startade han
med tva tomma hander. Nar
han 1965 tog kontrollen Gver
den gamla textiltillverkaren
Berkshire Hathaway stod ak-
tien i 15 dollar. 44 ar senare
var priset pa en aktie 100 000
dollar. Den storyn har berit-
tats manga ganger i USA och
det lar finnas 6ver 50 bocker
om Buffet pa engelska. Men
Borjesson saknade en pa
svenska och darfor kommer
den har boken.

I kapitlet "Warren Buffett-
citat” kan du ta del av en
mangd tinkvirda uttalan-
den. Om "Enkelhet” sager
han t ex s har: "Ekonomiut-
bildningar bel6nar komplext
beteende mer dn enkelt bete-
ende, men enkelt beteende dr
mer effektivt”. Ett annat klas-
siskt citat ar "Alla kan bli rika
pa aktier bara man inte har
brattom”. Denna typ av tan-
kar kan du ha nytta av i ditt
eget sparande.

Ett av Buffets ledord ar inte
ovantat ranta-pa-ranta-effek-
ten. Han ser dven rantan pa
pengar du sparar genom att
inte kopa. Ska man vara elak
kan man sdga att han var snal
iunga ar.

"Om man riknade fram
kostnaden med 20 % ranta
blev varje utgift otroligt stor.
En ny bil fér 10 000 dollar
kostar egentligen 2 400 000
dollar om man riknar fram
utgiften med 20 % ranta i 30
ar. Det dr anledningen till att

i boken “Liar's Poker”(1989) —
en bok som for dvrigt klattrat
upp pa topplistan dver de
mest salda affarsbockerna pa
Amazon i mars manad efter
slappet av den nya boken.
Lewis jobbade sjalv pa Wall
Street i slutet av 80-talet.
Kuriosa: Lewis &r ocksa
valdigt sportintresserad och
har dven skrivit nagra hocker
om idrott och ekonomi. Boken
“The Blind Side: Evolution of
a Game”, som &r verklighets-
baserad liksom hans Gvriga
bdcker, filmatiserades forra
aret och Sandra Bullock vann
en Oscar for Basta kvinnliga
huvudroll, filmen var dven
nominerad till Basta film.

Buffet dven nar han blev rik-
tigt rik inte kopte ndgon ny
bil utan beholl sin gamla.”
Den hér principen och det
har forhallningssattet gor
det ldttare att forsta att det
faktiskt kan vara lont for en
25-aring att pensionsspara
genom att sitta in 300 kro-
nor i ménaden pa ett konto.
Det dr inte bara battre &n ing-
enting, det ar mycket battre
dn attinte spara.
Sammantaget ar det en in-
tressant och lasvard bok.
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Fran faktura till betalt
Av Peter Alkefjard
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Det hir en kombination av
uppslagsbok och handbok
for foretag. Helt fokuserad pa
den del som &r bade jobbig-
ast och roligast i foretagan-
det - att fa betalt.

Detta dr den fjirde utga-
van som har uppdaterats
och omarbetats enligt lagar
och rittspraxis fran 1 januari
2010 av ekonomikonsulten
Peter Alkefjard.

Saledes ar det ingen bok
som man laser fran parm till
pdrm utan nigot som sparas
i bokhyllan och plockas fram
sa fort det dyker upp en fraga
kring fakturering. Den inne-
haller namligen 300 frigor
och svar kring fakturering,
krav och inkasso. Samt en del
narbeslaktat.

Ménga smaforetagare har
daliga kunskaper om faktu-
reringsregler, det kan vara
vart att se till att de fakturor
du skickar ivag faktiskt upp-
fyller kraven som stalls.

Forfattaren sjilv jobbar
som konsult och har specia-
liserat sig pa att hjalpa fore-
tag att forbattra rutiner och
processer och att helt enkelt
fa betalt.

F6lj den niringspolitiska debatten

pa ForetagarFérbundets hemsida. www.ft.se



